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免责声明
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况下，不得使用或依赖此等全部资料。本介绍纯属简报性质，并非完整地描述公司、公司业务、目前或过去的经营业

绩或业务未来前景。本介绍片包含前瞻性陈述，而我们无法保证实际业绩与该等前瞻性陈述相符。

公司不会为本介绍片发出任何明文或隐含的保证或声明。公司特此强调，不会对任何人使用或依赖本介绍片的任何资
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2022业绩亮点回顾

1 业绩概览



4.42亿元

+479%

• 营业收入达人民币4.42亿元，同比增长479%；净亏损大幅收窄至人民币5,005万元

• 年度经营活动净额首次转正，至人民币5,993万元

2022年业绩回顾

5,005万元

收窄81%

5,993万元

首次转正

2021 2022

净亏损
经营活动
现金净额收入

442,178

76,325

-50,046

-261,216

59,929

-175,137

单位：人民币千元

初步实现造血能力营收大幅增加 盈利能力持续提升
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 销货收入：304,361千元

 CDMO/CMO收入：72,538千元

同比增长35%

 授权金收入：54,151 千元 • 与科兴制药达成朴欣汀®海外市场授权

• 与兆科眼科签订TAB014中国商业化授权

（1）十三省联盟：河南、山西、内蒙古、湖北、 湖南、广西、海南、重庆、贵州、青海、宁夏、新疆、新疆生产建设兵团等十三省(区、市、兵团)组成省际联盟

• 朴欣汀® ：首年销售业绩达到预期

• 替至安® ：成功中选十三省联盟(1)、其他六省及北京市集采续约供应企业

• 美适亚® ：与前沿生物就在艾滋病领域开展市场推广

• 合计开展45个项目，同比增长114%

• 快速扩增ADC CDMO项目，2022年度共计18个ADC项目，同比增长500%

2022年业绩回顾

• 核心产品商业化策略效果显著，为公司贡献稳定现金流

• CDMO业务差异化竞争优势凸显，业绩持续增长
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2022年业绩回顾

• 东曜第二条，国内规模最大的ADC商业化生产车间建设顺利完成，预计2023年Q2投入使用

• 抗体商业化生产具备不同规模的多条生产线，总规模突破20,000L

• 11月如期完成全球研发中心主体封顶，建筑总面积为25,000m2，预计2023年年中投入使用

商业化产能及其他在建工程稳步推进

质量体系获国际认证

全面完善CDMO业务管理体系

• 零缺陷通过欧盟QP审计，ADC商业化车间及单抗车间获得欧盟认证

• 配合CDMO客户核查及第三方质量体系评估共计9次，包括前FDA官员对质量体系的评估

• 完善CDMO业务组织架构，提高各板块业务的运营效率

• 建立分业务板块财务核算体系，全面、合理反映公司各项业务发展
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管线更新及上市产品

类别 在研药物 适应症 临床前 临床I期 临床II期 临床III期 NDA 上市

抗体偶联药物 TAE020(创新靶点) 急性骨髓性白血病

单克隆抗体

TAB014(抗VEGF) 湿性年龄相关黄斑病变(wAMD)

TAC020(创新靶点) 多种实体瘤 合作开发

IND获FDA批准，直接进入临床III期

药物名称 适应症 产品规格 上市

朴欣汀®

(贝伐珠单抗注射液) 

晚期、转移性或复发性非鳞状非小细胞肺癌；转移性
结直肠癌；复发性胶质母细胞瘤；上皮性卵巢癌、输
卵管癌或原发性腹膜癌；宫颈癌；肝细胞癌

100mg(4ml)/瓶 2021年11月30日，NMPA获批上市

替至安®

(替莫唑胺胶囊) 

新诊断的多形性胶质母细胞瘤，开始先与放射治疗联
合治疗，随后作为维持治疗；
常规治疗后复发或进展的多形性胶质母细胞瘤或间变
性星形细胞瘤

20mgx5粒/瓶；100mgx5粒/瓶 2021年5月31日，NMPA获批上市

美适亚®

(醋酸甲地孕酮口服混懸液)
获得性免疫缺陷综合征（「AIDS」）的厌食症，以及
AIDS及癌症患者恶病质引起的体重明显减轻

150ml/瓶
2021年5月13日，NMPA获批上市

（台湾进口产品，公司拥有该产品在中国大陆、香港和澳门
的独家代理权）
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产品营销亮点

2 业务发展



贝伐珠单抗市场前景

• 2022年，贝伐珠单抗全球市场规模预估达到美元73亿元（约合人
民币496亿元），中国市场规模达人民币115亿元，占全球市场约
23%

• 贝伐珠单抗生物类似药市场逐渐取代原研药市场地位。2022年，
Avastin销售额降至美元28.1亿，占全球市场份额的38.5%，生物类
似药占61.5%

• 2030年，预计中国市场规模增至人民币184亿元，2021年至2025
年处于高速增长期，复合年增长率达14.9%，高于全球2.5%的年复
合增长率

全球市场规模（含中国） 中国市场规模

期间 复合年增长率

2021年至2025年估计 2.5%

2025年估计至2030年估计 -1.1%

期间 复合年增长率

2021年至2025年估计 14.9%

2025年估计至2030年估计 3.2%

资料来源：弗若斯特沙利文报告

• 适应症均覆盖中国及全球十大癌症，包含肺癌、结直肠癌和肝癌

• 国际已获批七个适应症，国内已获批六个适应症

• 可与化药、双抗、ADC等药物进行联合使用，蕴含潜在市场空间

国内市场规模突破100亿，增速高于全球市场

广泛的适应症和临床应用

中国六项适应症：

肺癌，结直肠癌，复发性胶质母细胞瘤，卵巢癌、输卵管癌或原发性腹膜癌，宫颈癌，以及肝癌
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2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030

贝伐珠单抗市场规模及预测

（2021年至2030年估计）

单位：十亿美元(按照人民币兑美元汇率1:6.8换算)
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1、差异化营销成果显著

• 上市首年，已覆盖全部31个省、自治区及直
辖市（不包括港澳台地区）

• 挖掘未被满足的市场，从二三线城市及药店
双通道省份逐步向三四线及县域级城市渗透

2、稳定的市场供应

• 自有20,000L规模一次性生物反应器，
2022年完成数十批原液和制剂生产

• 供应链体系完善、减少流通中间环节，
直达终端，有效提高效率，降低成本

4、强强联合提升品牌影响力

• 通过与济民可信开展大陆地区独家市场
推广合作，开展病患支持活动，提升品
牌知名度

3、医保可负担的生物药

• 原研药常规每名患者年度治疗费用约为人
民币18万元，生物类似药较原研药费用至
少降低约24%（患者年用药费用因治疗方
案而异）

• 纳入国家医保目录乙类药物，各省报销比
例通常在70%~90%

• 审批进展：已启动14个国家的上市注册申请工作，截止目前，已有8个国家的上市申请文件已获得受理
• 首批区域：20+，合计超100多个国家和地区
• 授予区域：授予海外市场(除欧美日)独家商业化许可

海外市场：
独家商业化授权

朴欣汀®（贝伐珠单抗注射液）

• 销售势头良好，2022年下半年VS上半年销售增长率超80%
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• 积极拓展省份集采渠道，为2023年销售奠定良好的基础

11

替至安®（替莫唑胺胶囊）

发病率及适应症

• 脑胶质瘤是最常见的原发性中枢神经系统肿
瘤，占所有原发性神经系统肿瘤的50%，其中
胶质母细胞瘤（GBM）和星形细胞瘤约占75%

• 常规治疗后复发或进展的多形性胶质母细胞瘤
或间变性星形细胞瘤

• 新诊断的多形性胶质母细胞瘤，开始先与放疗
联合治疗，随后作为维持治疗

• 替至安于2021年5月获批上市，适用于第四批全国药品集中采购文件

• 公司于2022年启动省份续约工作，包括省份联盟采购

药品集采续约

2022年中选情况

20mgx5粒/瓶；100mgx5粒/瓶



CDMO业绩亮点

2 业务发展



业务规模比较
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客户数量 项目数量

（单位:个）

ADC 18

抗体 23

化药及其他 2
研发检测 2

2022年CDMO业绩表现
• 截止2022年12月，CDMO/CMO收入7,254万元，同比增长35%；其中，下半年收入为4,988万元，占全年收入

69%；

• CDMO业务规模持续增长，项目数量共45个，同比增长114%，其中ADC项目18个，抗体项目23个

• 延伸价值链服务，新增研发检测类项目2个

+114%

收入比较

53,690 

72,538

0

20,000

40,000

60,000

80,000

2021 2022

（人民币:千元）

+35%
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• 包含早期研发、综合性项目以及制剂灌装

• 总项目数18个，包含订单22个，已交付6个项目

• 包含抗体早期研发、综合性项目以及抗体制剂灌装

• 总项目数23个，包含订单30个，已交付18个项目

2022年CDMO业绩表现
• ADC业务快速扩张，竞争优势凸显

• 延伸价值链服务，创造新项目潜在合作机会

• 新增2个检测项目，交付1个项目，1个转为长期合作项目
• 巩固扩大原有客户合作范围，积极拓展新客户合作

ADC项目

抗体项目

研发检测

分类别项目比较

（单位:个）
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分阶段项目情况 订单分布情况

4
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24

6

2 2

0 10 20 30 40 50

存续订单数量

新增订单数量

ADC 抗体 化药及其他 研发检测类

（单位:个）

2022年CDMO业绩表现

46

16

38

4

2 1

IND前 临床I期 临床II期 临床III期

• 分阶段项目以临床前项目为主，占项目总数84%，临床I-III期项目合计为7个

• CDMO订单总数62个，新增订单数46个，其中下半年新增订单数31个

（单位:个）

2022
项目总数45个
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CDMO团队扩充

2022年持续引进CDMO关键人才，CDMO人数占集团总人数的77%，拥有博士11人，硕士75人。

1
以业务发展为导向，引进国内外技术、业务拓展和生产的关键人

才，提升CDMO业务综合实力

优化组织架构，加强内外部协作和品牌形象宣传，提升质量管理

体系和职能部门的能力
2

强化ADC研发与生产能力，有效推动ADC项目开发与生产3

4
通过创新的激励制度和完善的培训发展机制，以绩效和结果为导向，

激发团队不断创新突破和员工的敬业度

CDMO
人员分布

博士、硕士
26%

其他
22%

本科
52%

16
注：截止2022年12月31日，本集团总人数为431人



稳固的深度合作关系

具有行业壁垒及竞争优势的CDMO业务

• 发挥在生物药CDMO领域的先发优势，拓展早期研发阶段项目，通过长期项目培养与客户建立稳固合作关系，增强客户粘性

合规质量体系及产能配置

• 国内屈指可数的抗体及ADC药物开发一站式商业化平台，灵活柔性的产线配置满足多样化需求

• 质量管理体系达到欧盟GMP标准，满足中美欧三报、法规咨询及申报支持

高技术壁垒

• 先进的偶联核心技术和ADC分析平台优势，丰富的项目经验涵盖药物开发到上市各个阶段

• 集ADC裸抗、ADC原液及制剂于一体的完整的商业化生产车间

企业声誉

• 高标准的服务水平、良好的客户沟通和完善的项目管理体系赢得客户高度认可

资金保障

• 持续的融资能力和稳健的现金流，支持CDMO业务持续发展和可持续经营

01

02

03

04

05
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商业化生产优势

2 业务发展



GMP原液生产能力

ADC原液生产

• 拥有符合GMP规范的生物药商业化生产基地，总产能突破20,000L

• 配备5个独立的原液生产车间,同时可满足ADC及抗体药物的生产

• 具备200L、500L和2,000L不同规模的原液生产设施

• 国际一线品牌的一次性生物反应器，可实现不同项目的连续生产

20,000 升

生产能力

150 批

年设计产能

30 万升

年设计产能

10+

500L规模以上
生产项目

7 年

核心团队人
均服务年限

抗体原液制备 19



GMP制剂生产能力
• 拥有4条灌装线（含3条isolator冻干线、1条O-RABS水针线），提供从开发到商业化不同阶段的针剂和冻
干的灌装和包装服务，可实现自动切换

18,000 瓶/h

制剂产线产能

250 批

年产量

• 成功运行4年，为多个项目提供毒理批/IND批/临床批样品/上市产

品灌装服务

• 国际一线品牌的全自动制剂灌装生产线，适用于2R-20R标准型西

林瓶的GMP无菌灌装，运行速度可达300瓶/分钟

150 批

冻干年设计产能

5 万支

每批西林瓶冻干能力设计产能

• 拥有中试制剂生产车间和商业化制剂生产车间，配备OEB5级别隔

离器

• 采用隔离器灌装联动线，自动进出料冻干系统和一次性灌装系统

冻干生产线注射剂生产线
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“一地化·端到端”的ADC产业化平台
• 国内极少数拥有集抗体、ADC原液和制剂于一体的同厂ADC商业化生产车间，避免国内分段生产带来的合规不确定性
• 先进的偶联核心技术和ADC分析技术优势，成功完成20多项不同偶联工艺及ADC项目的开发

• 可生产2R-20R规格的冻干产品，最快运行速度200

瓶/分钟

• 配有5㎡，20㎡冻干机，均配有全自动进出料系统

• 已完成超过20批次生产任务60,000 克

设计年产量
500 升

单批次最大反应规模

ADC原液生产 冻干制剂生产裸抗生产

• ADC原液配备OEB5隔离器用于活性小分子称量，同

时配备100L,200L,500L一次性偶联反应器，可达

5kg/批偶联规模

• 拥有灵活独立的抗体原液生产线，总产能

20,000L

• 具备200L、500L和2,000L不同规模的原液生产

设施

21



展望2023

3 展望未来



2023年展望

1、产品营销

• 进一步提升朴欣汀®市场占有率，为应对生物

药集采做好充分准备

• 加快释放替至安®集采渠道销量

2、CDMO业务策略发展

• 打造差异化CDMO品牌形象，提升市场竞争力

• 延伸CDMO产业价值链，创造盈利增长点

3、产能布局及在建工程

• 全面启用ADC中试原液生产车间及第二条大规

模ADC商业化生产制剂线，提高产能利用率

• 全球研发中心投入使用

4、资本结构持续优化

• 扩大业务规模、降本增效提升盈利能力

• 围绕公司战略发展方向，加强资本市场沟通，推

进战略合作达成
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2022财务分析

4 财务回顾
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主要财务数据_收入
• 截止2022年12月31日营业收入达4.42亿元，同比增长率达479%

• 产品销售收入达3.04亿元

• CDMO/CMO业务收入达7,254万元，同比增长率达35%

• 授权金收入达5,415万元

收入分布

+ 479%

收入占比

11%
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8%
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2%

16%

12%
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1%

2022
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(单位: 人民币千元)



主要财务数据_损益表

(单位: 人民币千元)

项目 2021全年 2022全年 +/-

营业收入 76,325  442,178 479%

营业成本 (48,851) (71,563) 46%

研发费用 (214,699) (151,168) -30%

销售费用 (22,849) (203,954) 793%

管理费用 (56,336) (62,587) 11%

经营利润（亏损） (259,700) (39,076) -85%

净利润（亏损） (261,216) (50,046) -81%

• 营业收入：同比+479%，主要为自研产品收

入显著増长，CDMO/CMO收入和项目授权

金收入增加所致

• 营业成本：同比+46%，自研产品销量增

加，成本随之增加所致

• 研发费用：同比-30%，主要为TAA013项目

入组完成，对应临床费用和材料采购相应减

少，以及产品管线优化，聚焦研发资源所致

• 销售费用：同比+793%，主要为自研产品销

量增加，营销推广费用同比增加

财务指标得到大幅改善:

• 净亏损同比收窄81%至5,005万元；

• 2022全年经营活动现金净流入5,993万元；

• 年末现金及现金等价物4.2亿元，净资产7.2亿。
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